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INTRODUCCION

INTRODUCCION

Este trabajo fue realizado en ASERCA (Apoyos y Servicios a la Comercializaciéon
Agropecuaria), institucion en la cual realicé mi servicio social.

Esta guia fue planteada, debido a la problemética que enfrentan los campesinos al
momento de querer exportar sus productos. Por una parte, el desconocimiento de los
tramites para realizarla, y el tener como Unica opcién a los intermediarios o brokers, los
cuales les compran a bajo precio y ellos distribuyen a un precio mayor.

Y por otra parte, que dadas las circunstancias del pais, se anunciaba que habia que
incrementar las exportaciones, pero existia escepticismo por parte de los campesinos a
incursionar en mercados extranjeros con productos de buena calidad, conforméandose con
el mercado nacional.

Por lo que se consideré importante realizar una Guia para Exportar Productos

Agricolas, que fuese accesible y entendible para la gente interesada.




INTRODUCCION

La presente guia pretende que los exportadores de productos agricolas, conozcan
todos y cada uno de los documentos basicos para exportar sus productos.

Se hablara de los nuevos y mejores disefios en la presentacién de envases y
embalajes en los productos de los que hoy en dia México requiere, debiendo estar
disefiados para llamar la atencién del consumidor.

Asi mismo se hara referencia a los medios de transporte internacional, indicando las
caracteristicas de cada uno de ellos, ventajas y desventajas. Al igual que se cuenta con un

seguro de transporte donde al exportador le garantiza el reembolso de sus mercancias que

sufran darios o pérdidas.

Se daran a conocer, las modalidades de pago internacional comprendidas en titulos

de crédito, encontrando las diversas formas que existen para cobrar el monto de sus

mercancias.

En el contenido de esta guia se expondran los diferentes apoyos financieros que
brinda la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial, que a continuacién se mencionan:
ALTEX (Empresas Altamente Exportadoras), PITEX (Programa de Importacion Temporal

para producir articulos de Exportacion), ECEX (Empresas de Comercio Exterior),
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DRAWBACK (Autorizacién de Devolucién de Impuestos de Importacién a Exportadores) y
FEMEX ( Fomento de Ferias Mexicanas de Exportacion ).

De igual manera el programa financiero y promocional que ofrece el Banco de
Comercio Exterior y el Banco Nacional de México, cuyos objetivos son apoyar la
modemizacién de la comercializacion e impulsar a los exportadores en la busqueda de

mercados tanto nacionales como internacionales.

Finalmente, se analizaran los acuerdos alcanzados en el Tratado de Libre Comercio
con América del Norte en relacion con la agricultura, asi como los plazos en los que se

desgravaran los productos agricolas en México.




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

CAPITULO I

DOCUMENTOS BASICOS PARA EXPORTAR

Dadas las condiciones actuales de nuestro pais, es relevante, darle a las
exportaciones de productos agricolas, la debida importancia.

Dentro del proceso de exportacion , y después de analizar las caracteristicas de
nuestro producto, existen documentos los cuales debemos presentar ante la aduana para

realizar la exportacion, los cuales tienen como finalidad, detallar sus caracteristicas, asi

como certificar su origen y sanidad.

Al igual que las personas facultadas por la Secretaria de Hacienda para realizar la

exportacion, refiriéndonos a los agentes y apoderados aduanales.
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COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

A) CERTIFICADO DE ORIGEN:

Es un documento de caréacter oficial que tiene el propésito de avalar o acreditar que
la mercancia por exportar fue elaborada en México Yy que cumple con las normas de origen
exigidas por los paises otorgantes de las preferencias arancelarias. Este certificado se

expide previamente a cada exportacion.

BENEFICIOS:

Con el Certificado de Origen las exportaciones mexicanas pueden obtener la
eliminacién o reduccién de impueStos que otorgan los paises desarrollados a los que estan
en vias de desarrollo mediante el Sistema Generalizado de Preferencias (SGP); pueden
gozar las concesiones arancelarias de la Asociacién Latinoamericana de Integracién
(ALADI); y de las negociaciones comerciales establecidas entre paises en desarrollo
(SGP).

En el caso especifico de Estados Unidos de América, las exportaciones ya no
requieren de certificacién de la autoridad comercial de México; el propio exportador es el

que suscribe el certificado correspondiente.

BENEFICIARIOS:
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COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

Los beneficiarios del Certificado de Origen son las personas fisicas o morales que
exporten a paises otorgantes de concesiones comerciales.

REQUISITOS:

Para que los exportadores puedan beneficiarse de las preferencias arancelarias es
necesario cumplir con las normas de origen establecidas en los acuerdos comerciales en :

a) Criterios de Origen: es el grado de elaboracién o transformacion que deben
cumplir las mercancias procedentes de paises beneficiarios, siendo aplicables diferentes

grados de integracién del acuerdo al pais otorgante de la preferencia.

b) Condiciones de Envio: el producto debe ser exportado directamente al pais que
otorga la preferencia y solo se justifica el transito por terceros paises por razones

geogréficas.

c) Prueba Documental: debe comprobarse al pais otorgante que el producto elegible

cumple con las condiciones establecidas. Esto se realiza mediante el certificado de origen.

TRAMITES:
Para obtener el certificado de origen las empresas deben presentar:

Anualmente:

QI4 PARA EXPORTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 6




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

1.- Cuestionario de Registro de Productos Elegibles para Preferencias y
Concesiones.

En cada embarque:

2.- Anexo estadistico del cuestionario

3.- Copia de la factura comercial que ampara la exportacion.

4.- Por excepcion, otros documentos.

Para cada embarque debera usarse un certificado.

PROCEDIMIENTO:

-El usuario se presenta en la Ventanilla de Certificados de Origen, el formato de
Certificado de Origen de acuerdo al tipo de producto y pais de destino, acompariada de los
requisitos anteriormente sefalados.

- Se revisa que los formatos estén debidamente requisitados de acuerdo al
Cuestionario de Registro de Productos Elegibles para Preferencias y Concesiones
Arancelarias, en donde se indico la norma de origen y el Acuerdo correspondiente, asi
como los datos convenidos en la factura

- Se entrega al solicitante un volante foliado en el que se indica la fecha en la que el

interesado obtendra respuesta.

GUl4 PARA EXPORTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 7
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- Los certificados aprobados y rechazados, se entregan al interesado en un plazo

maximo de 1 dia habil.

* Certificado de Origen para el Tratado de Libre Comercio con América del Norte

(Anexo 1)

B) CERTIFICADO FITOSANITARIO:

Este certificado lo otorga la Secretaria de Agricultura y Ganaderia y Desarrollo

- Este certificado es necesario para la exportacion de algunos productos agricolas,
c ; mo el aguacate y también se tramitara cuando el cliente asi lo disponga.

Para empezar todas las huertas que se unan mediante una empacadora deberan
i

j.m.‘ arse mediante el llenado de una solicitud expedida por la misma Secretaria. Si se
cede, la Secretaria le manda una solicitud al solicitante donde le otorga el registro de

uhuerta de fruta y hortaliza.
g

3
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COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

Como paso siguiente la Secretaria ird a examinar la fruta que se quiera
comercializar y si se encuentran en buenas condiciones, expediran el certificado
fitosanitario.

Con el cual se sefiala que las plantas o productos vegetales que se desean exportar
fueron examinadaos y se encueniran ores de plagas dafinas y enfermedades.

* Certificado Fitosanitario Internacional (Anexo II).

C) FACTURA COMERCIAL

Documento que detalla las caracteristicas y los precios de la mercancia que desea

exportar el exportador. Documento basico para determinar el valor de aduana de los

productos a exportar o importar.

D) FRACCION ARANCELARIA

La fraccién arancelaria son una serie de numeros a través de los cuales se identifica

el producto en la Tarifa General de Exportacién y con la cual se tramita el Pedimento de

Exportacién para la salida de la mercancia del pais.
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COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

El procedimiento para conocer la fraccion arancelaria del producto a exportar, es

acudiendo a la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial.

E) PEDIMENTO DE EXPORTACION

Este documento sera elaborado por el agente aduanal, en el cual se detallara lo
siguiente:

Pais de origen

Pais de destino

Fecha de envio

Domicilio del exportador

Domicilio del importador

Medio de transporte por el cual se envia.

Numero de bultos que se van a exportar

Precio de exportacién

* Pedimento de Exportacion (Anexo I11)

GUI4 PARA EXPORTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 10




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

AGENTE ADUANAL

Son las personas facultadas para realizar toda clase de tramites para el despacho
aduanero de las mercancias de exportacion son el remitente y los agentes aduanales que
actlan como consignatarios 0 mandatarios. Sin embargo, lo més normal es contratar los

servicios de éstos Ultimos.

Es agente aduanal es un profesional facultado por la Secretaria de Hacienda y
Crédito Publico, a través de la Administracién General de Aduanas, mediante una patente
para actuar ante esta Dependencia como gestor de todos tramites y operaciones
relacionados con el comercio exterior, tanto en importaciones como exportaciones,

realizando despachos aduaneros.

Independientemente de sus funciones especificas, el agente aduanal puede apoyar
al exportador, en lo siguiente:

a) Efectuar despachos aduaneros por cuenta y orden del mandatario (exportador).

b) Obtener previamente los permisos y las autorizaciones respectivas cuando, en su

caso, la aduana asi lo requiera.

QUIA PARA EXPOKTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 4




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

¢) Recibir y revisar la documentacion que le proporcionan sus clientes y estudiar las
sugerencias para formular la declaraciéﬁ correspondiente a fin de que se apliquen
correctamente los aranceles.
d) Localizar los bultos y efectos para revalidar el conocimiento de embarque y
presentar las mercancias para su reconocimiento aduanero.
e) Cubrir por cuenta de los importadores y exportadores, previo anticipo, los fletes,
maniobras, impuestos aduaneros, etc.
f) Auxiliar a los exportadores en la modificacién de los niveles arancelarios, textos de
fracciones, obtencion de estimulos fiscales.
g) Asesorar al exportador en la determinacion del medio adecuado de transporte,
procurando que el cliente ahorre dinero, tiempo y distancia en el desplazamiento

de su productos.

APODERADO ADUANAL

Es la persona fisica designada por otra persona fisica o moral para que en
su nombre y representacion, se encargue del despacho de mercancias siempre que

obtenga la autorizacion de la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico.

GUl4 FARA CXFORTAR FRODYCTOS AGRICOLAS 12




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

El apoderado aduanal promovera el despacho ante una sola aduana en
representacion de una sola persona, quien sera ilimitadamente responsable por los

actos de aquél.

Para obtener la autorizacién para actuar como apoderado aduanal se

requiere:

A) Tener relacion laboral con el poderdante y que el mismo le otorgue poder notarial

B) Gozar de buena reputacién personal.

C) No haber sido condenado por sentencia ejecutoria por delito intencional, ni haber
sufrido la cancelacion de su autorizacion en caso de haber sido apoderado aduanal.

D) No ser servidor publico ni militar en servicio activo.

E) No tener parentesco por consanguinidad en linea recta sin limitacién de grado
colateral hasta el cuarto grado, ni por afinidad, con el administrador de la aduana de
adscripcion.

F) Exhibir constancia de su inscripcion en el Registro Federal de Contribuyentes.

G) Se requerira tener titulo profesional o equivalente en los términos de la Ley de la

materia y contar con experiencia en materia aduanera mayor de tres afos.

El apoderado aduanal debera cubrir los siguientes requisitos para operar:
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1.- Proporcionar a las autoridades aduaneras, en la forma y con la periodicidad que

estas determinen, la informacion estadistica de los pedimentos que formule,

grabada en un medio magnético.

2.- Ocuparse personal y habitualmente de las actividades propias de su funcién.
El apoderado aduanal debera firmar en forma autografa la totalidad de los

pedimentos originales y la copia del transportista

3.- Realizar los actos que le correspondan conforme a esta Ley en el despacho de
mercancias, empleando el sistema electrénico y el numero confidencial personal

que le asigne la Secretaria.

4.- Utilizar los candados oficiales en los vehiculos y contenedores que transporten la
mercancia cuyo despacho promueva, de conformidad con lo que establezca la
Secretaria mediante reglas, asi como evitar que los candados fiscales que adquiera

de los importadores o fabricantes autorizados se utilicen en contenedores o

I
vehiculos que transporten mercancia cuyo despacho no hubiera promovido. ]
!
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CAPITULO II.

ENVASE Y EMBALAJE

Con la reciente apertura comercial a los Mercados Internacionales, México al
igual que los demas paises requieren de nuevos y mejores disefios en la presentacion

de sus productos, brindando ese envase, ademas de ser llamativo, una proteccién

adecuada al producto e informacién util en su etiqueta.

Otro factor importante lo es el empaque, en el cual se agrupan los envases para
ser enviados al exterior. Este empaque debe ser adecuado para nuestro producto, y

sobre todo protegerlo de los factores externos que los puedan afectar.
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ENVASE

Es la unidad del producto que se encuentra en contacto directo para proteger
sus caracteristicas fisicas y quimicas. Debe estar disefiado para llamar la atencion y

obtener la confianza del consumidor.

EMBALAJE

Este tiene la finalidad de agrupar los envases u objetos voluminosos y pesados
que no requieren de envase, para facilitar su manejo, almacenamiento y distribucion.
Por lo general, los embalajes estan disefiados para ser manejados por montacargas en

unidades de 0.5 a 2 toneladas, en promedio.
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A. MATERIALES DEL ENVASE Y EMBALAJE

a.) PAPEL Y CARTON.

El papel es uno de los materiales mas utilizados como envase combinado con el
aluminio y las peliculas plasticas. Su funcién principal es la de evitar fricciones entre
piezas y proporcionar una envoltura desechable. Este material no resiste la humedad ni

las grasas.

El cartén es un material muy usado como amortiguante y como envase por su
buena resistencia al choque y a las vibraciones; es posible darle propiedades

permeables aplicando peliculas de parafina y polietileno.

b.) PLASTICOS.

El plastico representa una posibilidad de fabricacién de envases y embalajes de
alta productividad.
- PS Poliestireno.- Este tipo de plastico comunmente se usa para inyectar tapas y

termoformar envases econémicos, como vasos de yoghurt y productos lacteos.
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- PS2 Poliestireno (anticalérico).- Utilizado para la inyeccién de envases que requieren
de resistencia al vapor de agua y hermeticidad a los gases, como el oxigeno y el

diéxido de carbono.

- PS3 Poliestireno (antichoque).- Con este material se separa una l4mina corrugada
que, por su estructura, es semejante a una hoja de cartén corrugado. Este material se
utiliza para embalajes que requieran alta rigidez, resistencia al choque baja tendencia a
corrosion por tensiones.

- PC Policarbonato.- Este material tiene alta resistencia mecanica, estabilidad

dimensional y una baja absorcién de agua.

¢.) MULTILAMINADOS.

Estas peliculas son un resultado de una combinacién de varios tipos de plasticos
en diferentes proporciones, con el fin de satisfacer las propiedades fisicoquimicas de
un determinado producto, como brillo, adhesividad, barrera al oxigeno. Y soporta

cambios bruscos de temperatura; rayos ultravioleta y otros.

d.) MADERA.
La madera se utiliza para tarimas, cajas, rejas o jaulas. La fibra de madera es

una de las materias primas que mas se utiliza en los paises en desarrollo.

GUI4 PARA EXPORTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 18
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COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

Las maderas se clasifican en cuatro grupos que representan propiedades

semejantes.

Las maderas duras ofrecen mayor resistencia al arrancamiento de clavos, peso
son susceptibles de agrietarse facilmente, la madera verde casi no puede retener
clavos, cuando la madera tiene entre un 30 y 20% de humedad, su contraccién

producira tablones agrietados, asi como rendijas abiertas.

- Cajas de madera contraparchada.- Son embalajes de tableros contraparchados, se
fabrican a partir de paneles clavados sobre listones de madera. Tienen las siguientes

ventajas:

a) Peso de manejo accesible

b) Alta resistencia a la distorsién diagonal

c) Excelente resistencia a dafios en las esquinas
d) Resistencia a manejos inadecuados

e) Facilidad de manipulacion

i) Buena hermeticidad.
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- Cajas ensambladas y jaulas.- Las cajas ensambladas y las jaulas se utilizan para

transportar cargas superiores a 500 kg.

- Tarimas de carga.- También denominadas paletas de carga, se utilizan para el manejo

de embalajes con montacargas

B. MARCADO DEL EMBALAJE

El embalaje debe complementarse con las indicaciones necesarias para que
quienes manejan la mercancia puedan conocer el lugar de destino de esta. Es muy
conveniente que las marcas estén en el idioma del pais de destino, de tal forma que los

estibadores sepan como manejar la carga.

RECOMENDACIONES GENERALES PARA EL USO DE MARCAS

1.- Utilizar letras o caracteres legibles

2.- Hacer las marcas con pinturas resistentes al calor y al agua.

3.- Las marcas en los embalajes deben ir en las

4.- Caras sin que las tapen rejas o flejes.

5.- Eliminar las marcas antiguas cuando se utilicen embalajes de segunda mano.
6.- Poner las marcas necesarias

7.- Poner el emblema de hecho en idioma del pais de destino.
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MARCAS DEL EMBALAJE

I. Marca indicadora del nimero de orden; esta marca permite identificar cada uno de
los paquetes o embalajes pertenecientes a un envio cubierto por un conocimiento de
embarque con la misma marca principal.

Il. Marca de peso; indica el peso bruto o el peso neto del embalaje.

lll. Marcas del puerto de carga; indica el puerto en que se carga la mercancia a bordo
del buque.

IV. Marca del pais de origen; indica el pais de origen del producto, se utilizan los
emblemas:

* Hecho en México

* Producto de México

* Envasado en México

V. Marca indicadora del buque; indica el buque en que la mercancia es transportada.
VI. Otras marcas auxiliares:

* cuélguese aqui

* fragil

* manéjese con cuidado

* no use ganchos

* este lado hacia arriba
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CAPITULO II1I.

MEDIOS DE TRANSPORTE INTERNACIONAL

En todo proceso de exportacion es de suma importancia detectar el medio de

transporte que mas nos conviene, tomando en cuenta, las caracteristicas de nuestro

producto, el peso de nuestra mercancia, la localizacién del pais de origen, la confiabilidad

y precio del transporte.

Por tal motivo en este capitulo se analizaran los diferentes medios de transporte

internacional al igual que se presentara la importancia de contratar un seguro de transporte

para nuestra mercancia.
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A. TRANSPORTE MARITIMO

Tiene mayor posibilidad de transportar grandes pesos y volumenes de mercaderias,
graneles sdlidos y liquidos, inclusive existen buques especializados y multipropdésitos.

El transporte maritimo ofrece diversas modalidades en cuanto:

a) La explotacién de los buques por parte de las empresas armadoras.
Los buques pueden explotarse de acuerdo con las condiciones o formas
operativas que establezcan sus armadores, lo cual puede ser a través de una
linea regular y tréfico conferenciado.
- Linea Regular.- Ofrece un servicio de caracter permanente en un trafico
determinado, con salidas y entradas a puertos que integran el itinerario a
intervalos regulares.
- Tréfico Conferenciado.- Este trafico se realiza como consecuencia de una
"conferencia" o acuerdo de fletes, en el cual dos o mas transportistas
navieros se obligan a servir determinada linea con cierta regularidad, a
cobrar fletes uniformes y a cumplir con un nimero minimo de salidas hacia o

desde los puertos que integran el corredor maritimo.
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b) Los distintos tipos de buques.

* Conferenciados.

Son aquellos que pertenecen a Conferencias Maritimas Y, por lo tanto, cumplen un

recorrido fijo y preestablecido y ofrecen uniformidad de tarifas.

* Especiales.

Se utiliza para el transporte de productos especiales, como productos quimicos

cemento, maderas, combustible, frigorifico, etc.

"
* Outsiders.

Son los pertenecientes a armadores independientes, no adheridos a conferencias

aunque exploten recorridos cubiertos por ésta.
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FLETES Y TARIFAS

El servicio regular de linea se puede contratar a través de empresas navieras
asociadas en una "conferencia", las cuales tienen la ventaja de contar con servicios mas
regulares y con tarifas mas estables con vigencia hasta un afio.

El flete maritimo corresponde al costo total del transporte de una mercancia, de un
puerto a otro, dentro de las condiciones de transporte establecidas en el conocimiento de
embarque y las regulaciones y niveles de tarifas establecidas por la conferencia maritima.

Se distinguen dos tipos de fletes maritimos:

- El flete por tonelada de peso, tonelada métrica o unidad de mercancia para los
buques de linea.

- El flete por tonelada para los buques "trampa" en fletamento por viaje.

Los factores que influyen en la fijacion del flete pueden reunirse en cuatro grupos,
los cuales son de interés para el usuario, debido a que los relativos a la carga y a la
comercializacién dependen de ellos y su observacion puede redundar en fletes méas bajos:

* Factores relativos a las caracteristicas de la carga

* Factores relativos a los costos portuarios

* Factores relativos a la operacion naviera

* Factores relativos a la comercializacion.
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En cuanto a las tarifas maritimas, éstas son el conjunto de normas, condiciones y
Cuotas que la linea o conferencia establece por la prestacion de sus servicios, incluyendo

los puertos a los que sirve, asi como la relacién de productos con los fletes aplicables.

Para los servicios al buque y a la carga dentro de una terminal maritima, cada pais
maneja su propio sistema y reglas de aplicacién. En México la entidad reguladora es Ia

Secretaria de Comunicaciones y Transportes, y los puertos estan administrados por las

empresas de Servicios Portuarios.

DOCUMENTO REPRESENTATIVO DEL TRANSPORTE

Se le denomina " Conocimiento de Embarque " y es el instrumento probatorio del

contrato de transporte por via maritima o fluvial. Lo confecciona la compania naviera, su

agente maritimo o el capitan del barco y en él consta el haber recibido la carga para ser

transportada al puerto que se indicara en el mismo documento.
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El Conocimiento de Embarque cumple triple funcion:

a) Constituye un recibo de la mercaderia extendido por la compaiiia transportista.
Se denomina Conocimiento "limpio" (clean) cuando la compariia no hace objecion ni
reservas en cuanto al estado de la mercaderia y sus envases y embalajes.

b) Representa un titulo de propiedad, transmisible, de la mercaderia y por lo tanto,
permite a su tenedor reclamar la entrega de la misma.

c) Prueba la existencia del Contrato de Transporte y las condiciones en que el

mismo se realiza. :ei

CONFERENCIAS MARITIMAS

=

Las Conferencias maritimas son acuerdos de tipo formal entre las compariias
navieras (tanto privadas como estatales) cuyo objeto principal es establecer una politica

- comn del tréfico maritimo.

Las empresas navieras que integran la Conferencia se unen con el objeto de:
a) Establecer una politica comun de fletes.

b) Racionalizar los servicios de la actividad naviera
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¢) Lograr una mayor eficiencia operativa
d) Obtener una ordenada cobertura del trafico maritimo.
e) Organizar un sistema de frecuencias en que cada empresa tenga

determinada participacion.

VENTAJAS DE LAS CONFERENCIAS MARITIMAS:

* Mantenimiento de servicios regulares, continuados, y en lo posible eficientes en una ruta

determinada.

* Permite que los usuarios cuenten con una cotizacién de fletes aceptablemente
estables.

* Ofrece un trato igualitario para todos los embarcadores, al aplicar condiciones y
tarifas uniformes, independientemente de los volumenes a embarcar.

* Se evita la guerra de fletes en perjuicio de la calidad de los servicios, la estabilidad de
las compaiiias y la seguridad del trafico.

* Rebajas por cantidad y regularidad de embarques a cualquier cargador que

satisfaga las condiciones establecidas por el sistema de Conferencias.
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B. TRANSPORTE AEREQ

Ofrece mayor frecuencia de servicios, mas amplia cobertura y mayor celeridad. Sus
tarifas son comparativamente mas altas que el transporte en los demés medios no
obstante, esta desventaja tiene como contrapartida menores costos en embalaje, costos
portuarios, seguros, etc.

México cuenta con una amplia cobertura de servicios de transporte aéreo
internacional, comunicado mediante servicios directos o de conexién, con las principales

ciudades del pais y con todos los centros mundiales de produccién.

LINEAS AEREAS

Es conveniente usar la ruta mas directa posible. La ruta a utilizar debe ser
seleccionada en base a las siguientes prioridades:

1.- Vuela directo

2.- Vuelo con conexién, pero usando la misma linea aérea para toda la ruta.

3.- Vuelo con conexidn usando mas de una linea aérea.
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TARIFAS

Las tarifas se pueden considerar de la siguiente manera:
- Cargo minimo. El monto depende del destino

- Tarifas normales

- Tarifas de comodidad. Estas tarifas tienen una consideracion especifica y
reglamentacién especial de acuerdo al tipo de carga que se trate.

- Contenedor o pallet

El transporte aéreo ofrece evidentes ventajas en los casos en que se busca rapidez

para envio de poco volumen.

VENTAJAS :
- Capacidad total en formacion de redes de trafico
- Rapidez en el servicio de las comunicaciones

- Posibilidad de adjuntar a la Guia Aérea la documentacién

comercial.
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GUIA AEREA

Es el documento a través del cual se instrumenta el Contrato de Transporte de
mercaderias por via aérea. Fija las condiciones pactadas para el traslado de la carga y
sirve de prueba sobre su recepcion fisica para el transportador. Este documento se emite

con el caracter de "no negociable".

C. TRANSPORTE CARRETERO

Es un medio que por su gran flexibilidad operativa es ideal para el servicio de
transporte "puerta a puerta”. Ademas es el complemento natural e imprescindible para las

demas modalidades de transporte.

Su caracteristica mas destacable es la adaptacion a las necesidades del cargador
(exportador) sin dependencia alguna a horarios o frecuencias u otras limitaciones, y sus

tarifas son bajas.

QUI4 PARA EXPORTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 31




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

D. TRANSPORTE FERROVIARIO

Los Ferrocarriles Nacionales de México sirve a la industria con equipo propio y de
Estados Unidos, para trafico local e internacional. Sus oficinas generales proporcionan
tarifas y rutas, asi como los tiempos de transito e informacion general sobre transportacion

por este medio.

LIBRE MOVIMIENTO.

Las exportaciones por ferrocarril pueden moverse directamente sin necesidad de
transbordar mercancias, cuando los embarques son de carro por entero, ya que el equipo
ferroviario rodante (furgones) es intercambiado entre todos los ferrocarriles de México,

Estados Unidos y Canada

TARIFAS
Hay que pagar un flete que cubra del punto de origen a la frontera y otro de la
frontera al lugar de destino final. A ello se debera afiadir una cuota por cruce de puente, en
puntos fronterizos donde se da el caso. Las tarifas mexicanas estan formadas por doce

clasificaciones, las cuales estan basadas en las tablas de distancia.
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RUTAS

Los ferrocarriles nacionales hacen contacto con Estados Unidos por las siguientes
fronteras a través de los ferrocarriles que a continuacion se indican:

*Nuevo Laredo-Laredo (Unién Pacific, Tel - Mex)

* Matamoros-Brownsville (Unién Pacific, Southern Pacific)

* Piedras Negras- Eagle (Southern Pacific)

* Ojinaga- Presidio  ( Santa Fe)

*Mexicali- Calexico  ( Southemn Pacific)

* Tijuana-San Diego  ( Southern Pacific)

TIPOS DE CARRO Y DISPONIBILIDAD

Ferrocarriles Nacionales de México cuenta con el siguiente operativo para su
servicio de carga:

- Carros-caja ( 40 y 560 pies de longitud )

- Tolvas abiertas y cerradas ( 70 y 100 toneladas de capacidad )

- Unidades con equipo de refrigeracion

- Carros - tanque de 8 hasta 20,000 galones de capacidad

- Géndolas

- Plataformas
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E. TRANSPORTE EN CONTENEDORES

Las exigencias en el mercado intemacional han obligado a que cada vez sea mas

/
necesario el uso del contenedor Y que haya tenido una adaptacién méas generalizada entre
los importadores y exportadores, ya que tiene las siguientes caracteristicas:  diferentes

dimensiones, construido en hierro, de medidas estandarizadas y las siguientes ventajas:

- De carécter permanente y por lo tanto muy resistente para permitir su empleo

repetidamente.

- Facilita el transporte de mercaderias por uno o varios medios sin manipulacién

intermedia de la carga;

- Se tienen importantes ahorros en el costo del empaque que generalmente es
necesario para proteger las mercancias cuando son transportadas en forma convencional,
ya que en el caso de transporte en contenedores, practicamente no se requiere empaque.

- Se reducen los robos y darios a las mercancias

- Se logra rapidez y reducir los costos en lo que se refiere al manejo de mercancias,

lo que permite que se reduzcan los fletes.

- Simplifica la documentacién y reduce los tramites aduanales.
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- Se aprovechan mejor los patios en los puertos, mismos que en nuestro pais

generalmente son insuficientes y por lo mismo siempre estan congestionados.

F. SEGURO DE TRANSPORTE

Este seguro tiene por objeto resarcir al asegurado de las pérdidas y dafios que

pudieran sufrir las mercaderias transportadas.

COBERTURAS DEL SEGURO DE TRANSPORTE:
A) Cobertura de "riesgo ordinario"
B) Cobertura de "todo riesgo" (“all risk")

C) Cobertura de "riesgos especiales"

A COBERTURA DE "RIESGOS ORDINARIOS"
Los riesgos ordinarios son aquellos que constituyen la esencia de la pdliza o

contrato de seguro, que comprueba la existencia real de Ia proteccion otorgada a los

~ bienes.
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Los riesgos ordinarios se subdividen en:

1.- Riesgos ordinarios de transito maritimo

2.- Riesgos ordinarios de transito terrestre, aéreo o combinado.

Los riesgos ordinarios maritimos, se refieren a los dafios materiales que pudieran
sufrir los bienes asegurados por incendio, rayo y explosion, o por hundimiento del buque,
pérdida total de bultos o descarga.

Los riesgos ordinarios de transporte terrestre, aéreo o combinado, se refieren a los
dafios materiales causados a los bienes directamente por incendio, rayo, caida de aviones

incluyendo hundimiento o rotura de puentes.

B. COBERTURA DE "TODO RIESGO"

Este seguro cubre todas las eventualidades a que se encuentran expuestos los
bienes durante su transporte, pero haciendo la aclaracion que al decir todas las
eventualidades se excluyen las que no son materia de seguro y que son las siguientes:

- Los riesgos de infraccion a cualquier ley, disposicion de autoridad o reglamento, ya
sea por parte del asegurado o bien por quien represente sus derechos.

- La naturaleza perecedera
- La demora o pérdida del mercado.

Estos riesgos son los Unicos que no se incluyen en la cobertura "todo riesgo"
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C. COBERTURA DE RIESGOS ESPECIALES

Riesgos especiales son aquellos que mediante convenio expreso pueden cubrirse y
son;

* Guerra a flote

* Huelgas

* Alborotos populares

* Conmocién civil

* Pirateria del capitan del buque o de su tripulacién.

Existen ciertas coberturas que pueden confundirse con las coberturas especiales y
que no son mas que modalidades a las coberturas ordinarias y son:

- Robo de bulto por entero

- Robo parcial

- Mojaduras de mar o agua dulce

- Contacto con otras cargas

- Manchas o derrames

- Roturas

- Bodega a bodega

- Variaciones en ruta
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TIPOS DE POLIZAS QUE CUBREN EL SEGURO DE TRANSPORTE

1.- SEGURO EN TRANSPORTE MARITIMO

*Vigencia del seguro.- Este seguro surte sus efectos desde el momento en que los bienes
asegurados quedan a cargo de los porteadores para su transporte, continuando durante el
curso normal de su viaje y terminando con la descarga de los mismos sobre los muelles en
el puerto de destino.

* Alijo.- Queda incluido el transporte por embarcaciones menores hasta el buque,
considerandose cada embarcacion, balsa, asegurado separadamente.

* Embarques bajo cubierta.- A menos de que exista convenio expreso en el contrato, la
compaiiia asegura a condicion de que los bienes viajen estibados bajo la cubierta principal

del buque.

2.- SEGURO EN EL TRANSPORTE TERRESTRE Y AEREO

* Vigencia del seguro.- Comienza a surtir sus efectos desde el momento en que los bienes
asegurados quedan a cargo de los porteadores para su transporte y termina cuarenta y
ocho horas del dia habil después de la llegada de los bienes al punto de destino estipulado,

0 con su entrega al consignatario si esto ocurriere primero.
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* Riesgos cubiertos.- Solo cubre dafios o pérdidas causados directamente por incendio,

rayo, explosion, autoignicién, desplome, colision, volcadura del vehiculo, incluyendo

hundimiento o rotura de puentes.
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CAPITULO 1V.

MODALIDADES DE PAGO

INTERNACIONAL

La expansién comercial propicié el intercambio entre los paises para obtener los
productos que no producian internamente.

Al participar el mercado extranjeros, la diversidad de leyes aplicables, las diferencias
de idioma y sobre todo los riesgos comerciales consecuencia del desconocimiento entre

vendedores y compradores, resaltan la importancia de elegir la forma de pago 6ptima a

. cada transaccion.

Para elegir la forma de pago debemos tomar en cuenta: la confianza que exista
entre el vendedor y el comprador, la facilidad de su cobro, al igual que los riesgos que
lica cada forma de pago tanto para el comprador como para el vendedor.

Cabe mencionar, que al elegir la forma de pago, es importante incluir la forma en

sera entregada la mercancia.
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1-GIRO TRADICIONAL:

Con este documento se busca efectuar pagos a una persona o razén social, lo cual
se logra por la nominalidad del mismo, y prever que en caso de extravio solo el titular
mencionado en el cuerpo del documento pueda cobrarlo o inclusive, que tnicamente pueda
abonarse a una cuenta, evitando asi que mediante endosos, se transfieran los derechos a

terceros.

Este giro puede definirse como un titulo de crédito nominal y no negociable que se
expide por un banco en la localidad del importador, a solicitud de éste, y tiene la
particularidad de mostrar en su cuerpo a algun banco en la ciudad del exportador
usualmente, o en la poblacién cercana, en el cual se puede

solicitar el pago del documento.

Dicho banco esta obligado a pagar al beneficiario, previa identificacion, con lo cual

cumple la funcién de un cheque "perfeccionado".
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2-ORDEN DE PAGO:

Con esta modalidad se obtiene un servicio expedito, a un costo menor que el
corresponsal utilizando en la operacién asi como el niumero de referencia asignado,

acciones que facilitaran vigilar el desarrollo de la transaccion.

Se aconseja mantener posterior comunicacion con el beneficiario, via fax o teléfono,
para comprobar que el pago se haya efectuado sin contratiempos, y evitar el uso de las
modalidades de pago mediante las cuales se avisa a un
beneficiario que acuda al banco a cobrar, ya que la probabilidad de errores se incrementa y

no queda registro en una cuenta del pago hecho con oportunidad.

3-COBRANZAS:

La definicion de cobranzas del, o sobre el, extranjero detalla el servicio que otorga
un banco a sus clientes y corresponsales para tramitar la aceptacion y el cobro sin su
responsabilidad de documentos financieros y, en su caso, la entrega de los documentos

comerciales involucrados en la operacion.
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Por documentos financieros entendemos los cheques personales o empresariales,

los giros bancarios, las letras de cambio y los pagarés.

4-CARTAS DE CREDITO:

Cuando el grado de confianza y experiencia sea minimo, es aconsejable elegir una
modalidad en la que los bancos que intervengan proporcionen seguridad en aquellos

aspectos en los cuales el importador y el exportador se sienten vulnerables.

La carta de crédito es un compromiso escrito por medio del cual un banco se obliga
a pagar a un vendedor (ya sea directamente o por medio de un corresponsal), por cuenta
del comprador, determinada suma de dinero dentro de un plazo estipulado y contra la

entrega de los documentos exigidos, siempre y cuando los términos y condiciones del

crédito se hayan cumplido.

PARTICIPANTES EN UNA CARTA DE CREDITO:

- El cliente _solicitante, también identificado como el ordenante, comprador o importador,
siendo la persona fisica 0 moral que requisita la emisién del crédito comercial y se obliga a

pagarlo, en su oportunidad, conforme a lo que se negocie.
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- El banco emisor, o banco ordenante, quien normalmente asume el compromiso ante el

beneficiario de aceptar o pagar contra la entrega y revisién de los documentos, pudiendo
hacerlo por conducto de sus corresponsales, y que usualmente se localiza en la misma
plaza del importador.

- El banco notificador, o confirmante, segun sea el caso, quien se localiza normalmente en

la plaza del beneficiario y da aviso a este de las condiciones que debe cumplir para cobrar
Sus ventas y se responsabiliza de aceptar o pagar cuando adhiere su confirmacion.

- El banco negociador o pagador, quien en una carta de crédito confirmada es el mismo
que avisa al beneficiario.

- El beneficiario, vendedor o exportador, quien es la persona fisica 0 moral con derecho a
cobrar el importe del crédito comercial mediante |a presentacion de los documentos
requeridos.

-_Segundo beneficiario, es la persona fisica o0 moral a quien se transfieren los derechos del

primer beneficiario de una carta de crédito por instrucciones de este Ultimo al banco
avisador desde el momento en que se establece la carta de crédito y que no siempre

interviene en estas operaciones.
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5.- CREDITO CONFIRMADO.

Se otorga como obligacién directa del acreditante hacia un tercero, debe constar por
escrito y no podra ser revocado por el que pidié el crédito.

Salvo pacto en contrario, el tercero a cuyo favor se abre el crédito podré transferirla,
pero quedara sujeto a todas las obligaciones que en el escrito de confirmacion del crédito
se hayan estipulado a su cargo.

El acreditante es responsable hacia el que pidié el crédito, de acuerdo con las
reglas de mandato. La misma responsabilidad tendra salvo pacto en contrario por los actos

de las personas que designe para que lo sustituya en la ejecucién de la operacién.

El acreditante podré oponer un tercer beneficiario las excepciones que nazcan del
escrito de confirmacién y salvo, lo que en el mismo escrito se estipule, las derivadas de las
relaciones entre dicho tercero y el que pidié el crédito pero en ningun caso podré oponerle

las que resulten de las relaciones entre este Ultimo y el propio acreditante
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CAPITULO V.
APOYOS A LA EXPORTACION

Los instrumentos de apoyo a las exportaciones, los cuales se exponen a
continuacion, surgen del Programa de Modernizacion a la Industria y al Comercio Exterior,
lo que sustituy6 al programa de Politica Industrial y Comercio Exterior el 31 de mayo de
1995.

La cual tiene dentro de sus objetivos crear condiciones de rentabilidad elevada y
permanente en la exportaciéon directa e indirecta y aplicar y fortalecer el acceso de los
productos nacionales a los mercados de exportacion, el cual se aplicara en la politica de
promocién de exportaciones, a través, de las diferentes instituciones. como Secofi y
Bancomext. Las cuales, brindaran apoyo a los exportadores 6 proyectos de exportacion,
para que se desarrolle y asi formar una cultura exportadora, al igual que considerar a las

exportaciones como un motor del crecimiento econémico de nuestro pais.

GUI4 PARA CXPORTAR PRODNCTOS AGRICOLAS 46




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

A) APOYOS INSTITUCIONALES:

Las principales instituciones que apoyan la exportacién son:

SECOFIL

Secretaria de Comercio y Fomento Industrial. En apoyo a la comunidad exportadora

Se promueven y difunden los programas siguientes:

1.- ALTEX.

Se cataloga como empresa ALTEX a las personas fisicas o morales que participan

dinamica y permanentemente en el mercado internacional.

BENEFICIARIOS:
A) Personas fisicas o morales que directa o indirectamente exporten mercancias no
petroleras en cantidades o proporciones establecidas.

B) Empresas de comercio exterior (ECEX) con registro expedido por SECOFI.
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REQUISITOS:
Para considerarse Empresa Altamente Exportadora se debera cumplir ciertos
requisitos:
Exportadores Directos.-
a) Demostrar exportaciones anuales por un minimo de dos millones de délares; 6 el
40 % de sus ventas totales.
b) Las exportaciones deberan ser realizadas previamente al Registro como Empresa

ALTEX

Exportadores Indirectos.-

Demostrar ventas anuales de bienes incorporados a productos de exportacién; 6
exportados por terceros, por un minimo equivalente al 50% de sus ventas totales.

Los objetivos del programa ALTEX son:

* Conjuntar acciones a fin de eliminar trabas y restricciones a las exportaciones.

* Intensificar la penetracion de los productos mexicanos a los mercados extranjeros.

* Coordinar acciones de promocion con las empresas que generan mayores

ingresos de divisas.

* Otorgar mayores apoyos a la exportacion.
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Con el propésito de interesar al mayor numero de empresas para que accedan al
programa ALTEX, se establecieron apoyos y beneficios consistentes en facilidades
administrativas especificas proporcionadas por las Dependencias y Entidades de la
Administracién Publica Federal, entre las que se encuentran:

1.- Autorizacion automatica de dos afios para importaciones en depdsito fiscal.
2.- Devolucién inmediata del Saldo IVA a favor.

3.- Mayor cobertura de financiamiento.

4.- Sistema Simplificado de Despacho Aduanero

5.- Importaciones Temporales via PITEX.

6.- Facilidades en materia de comunicaciones, transportes, etc.

7.- Ventanilla Gnica para resolver problemas o cuestiones alusivas.

8.- Agilizacién en las autorizaciones fitosanitarias.

9.- Simplificacién del proceso de exportacion de ganado.

TRAMITES.
- Solicitud de Registro como empresa ALTEX.

- Copia protocolizada del acta constitutiva de la empresa.

- Estados Financieros del ultimo ejercicio fiscal.
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- Para exportadores directos, ademés de lo anterior, relacién y copia de pedimentos
de exportacion.

- Para exportadores indirectos, ademas de lo anterior, relacion y copia de facturas

de ventas a sus exportadores directos y carta compromiso final, firmada por el

Director de la Empresa.

DISPOSICION APLICABLE.

Decreto para el fomento y operacion de las empresas altamente exportadoras,
publicado en el Diario Oficial de la Federacion el 3 de Mayo de 1990 y sus reformas del 17

de Mayo de 1991.

2.- PITEX (PROGRAMA DE IMPORTACION TEMPORAL PARA PRODUCIR

ARTICULOS DE EXPORTACION)

Este es un mecanismo que brinda apoyo al exportador y tiene como prioridad el

fomento a las exportaciones, sin establecer limitaciones de localizacién industrial de
estructura de capital o grado de integracion nacional. Permite al exportador elegir
libremente entre proveedores nacionales y extranjeros, aquellos que le ofrezcan mejores
condiciones de abastecimiento, precio, calidad: lo que a su vez propicia la concertaciéon de

compromisos de exportacién a largo plazo.
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BENEFICIARIOS.

A) Personas fisicas o morales que directa o indirectamente realicen exportaciones
de mercancias no petroleras.

B) Empresas de Comercio Exterior (ECEX)

C) Empresas Altamente Exportadoras (ALTEX) de manera automética.

REQUISITOS.

a) Para importar materias primas, partes componentes, envases, empaques,
combustibles, refacciones, contenedores, y cajas de trailer realizar exportaciones cuando
menos por un valor equivalente al 10% de sus ventas totales, o por un valor minimo de 500
mil délares anuales.

b) Si la expresa requiere importar ademés de lo anterior, maquinaria, equipo,
instrumentos, aparatos y demas bienes relacionados con el proceso productivo: exportar
por lo menos el equivalente al 30% de sus ventas totales.

El programa puede ser aprobado para amparar las operaciones totales de la
empresa, de una planta o de un proyecto especifico de exportacién. También se otorga si

la empresa se compromete a cubrir los requisitos en el primer afio de operacion.
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BENEFICIOS:
1.- Seguridad para importar temporalmente insumos, maquinaria, equipo y demas bienes
que intervienen en el proceso productivo de mercancias destinadas a la exportacion, sin
pagar impuestos a la importacion, ni el IVA, sin garantizar el interés fiscal y con facilidades
aduaneras.
2.- Autorizacién de porcentajes de mermas y desperdicios que podran ser deducidos de las

importaciones temporales y no estaran sujetos a retorno o destruccion.

3.- No se requiere ser propietario de las mercancias importadas temporalmente; personas
distintas de los exportadores podréan efectuar el proceso de transformacion o realizar el
retorno de las mercancias importadas.
4.- Permite al beneficiario la venta, renta o cesién de la maquinaria importada, siempre que
sea destinada a producir articulos de exportacién.
5.- Autorizacion para el cambio de régimen de importacion temporal a definitivo cubriendo
los impuestos correspondientes.
6.- Posibilidad de exportar por aduanas distintas a la de importacion y en una o varias
partidas.

Plazos de permanencia de las importaciones:

a) Dos afos para:

Materias primas, partes y componentes.
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Envases, empaques y contenedores.

b) Un afios para:

Combustibles, lubricantes y refacciones.

c) Cinco afios prorrogables para la vigencia del programa para:
Maquinaria y equipo

Otro tipo de maquinaria y equipo

TRAMITES:
- Presentar formato de solicitud
- Copia de la estructura vigente de la sociedad (personas morales).
- Copia de alta ante la Secretaria de Hacienda y Crédito
Publico.
- Estados financieros o declaracién del impuesto sobre la renta del ultimo ejercicio

fiscal.

Para exportadores tradicionales:

- Relacién de pedimentos de exportacion conteniendo nimero de pedimento, fecha,

descripcion del bien, valor en délares y en moneda nacional.
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Para nuevos exportadores:

- Copia de contratos, pedidos en firme, 6rdenes de compra o cualquier otro

documento que respalde las exportaciones proyectadas.

DISPOSICION APLICABLE:

Decreto que establece programas de importacién temporal para producir articulos

de exportacion, publicado en el Diario Oficial el 3 de mayo de 1990.

3.- ECEX (EMPRESAS DE COMERCIO EXTERIOR)

Las Empresas de Comercio Exterior (ECEX) son compaiiias especializadas en la

comercializacion integral de productos de exportacién, conocidas internacionalmente con el
término de Trading Companies y constituyen la forma mas avanzada de comercializacion.

Su objetivo principal es promover y lograr la comercializacién integrar de mercancias

no petroleras de exportacion.
Estas empresas desarrollan un amplio proceso en las siguientes actividades:
a) Integracion y consolidacion de la oferta exportable

b) Identificacidn, promocién e incremento de la demanda de mercancias mexicanas

en el exterior.
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c) Establecimiento y desarrollo de canales de comercializacion internacional.

d) Fomento a la integracién de partes y componentes de proveedores nacionales a
mercancias de exportacion.

e) Promocién de la exportacion de mercancias de empresas medianas y pequenas.

f) Integracién de la cadena productiva de los productos exportables, localizando y

desarrollando proveedores nacionales.

BENEFICIARIOS.

Empresas que promuevan y comercialicen mercancias destinadas al mercado

externo.

BENEFICIOS Y APOYOS:

Las ECEX contribuyen a que los exportadores mexicanos negocien directamente
con los compradores del exterior disminuyendo su dependencia de los intermediarios.
Ademas, podran realizar cualquier actividad de comercio exterior incluyendo la importacién
de mercancias para su venta en el mercado nacional.

Los apoyos con que cuentan las ECEX son:

a) Medidas promocionales y financieras por parte de BANCOMEXT.

b) Tasa cero del IVA en compras de productos nacionales para exportacion.
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c) Exencién del impuesto especial sobre produccion y servicios en la exportacion de
bienes sujetos a gravamen.

d) Obtencion automéatica de su constancia de empresa Altamente Exportadora.

e) Posibilidad de suscribir Programas de Importacién Temporal para Producir
Articulos de Exportacion (PITEX) para proyectos especificos de exportacion.

f) Beneficios del sistema simplificado de despacho aduanero

g) Participacion de las sociedades nacionales de crédito con capital de riesgo en
las empresas.

h) Acceso sin costo al Servicio de Informacién Comercial (SIC).

REQUISITOS:

- Constituira la empresa bajo la forma de sociedad Anénima de Capital Variable.

- Contar con un capital social no menor al equivalente a cien mil délares E.U.A.

- Realizar exportaciones anuales de mercancias por un importe minimo de 3
millones de délares a partir del segundo afio de operacion.

- Registrar saldo superavitario en su balanza comercial a partir del segundo ario de

operacion.
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TRAMITES:
Presentar en la Secretaria de Comercio Y Fomento Industrial su solicitud a través

del Formato Oficial , incluyendo informacién bésica de su programa de exportacion.

DISPOSICION APLICABLE:

Decreto para regular el establecimiento de empresas de Comercio Exterior,

publicado en el Diario Oficial de la Federacién del 3 de Mayo de 1990.

4- DRAW BACK (AUTORIZACION DE DEVOLUCION DE IMPUESTOS DE

IMPORTACION A LOS EXPORTADORES)

REQUISITOS:

Solicitud de Devolucién de Impuestos de Importacién causados por insumos
incorporados a Mercancias de Exportacién.
Para Exportador Directo:
- Copia de pedimento de importacién (un ario anterior a la fecha de solicitud).
- Copia de pedimento de exportacion (60 dias hébiles anteriores a la fecha de
solicitud).

- Facturas que aparen la venta (copia)
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Para Exportador Indirecto:

- Copia del pedimento de importacién (un afio anterior a la fecha de solicitud)

- Carta de Exportacion o Constancia de Depdsito en el caso de Industria Nacional
de Autocares ( 60 dias habiles anteriores a la fecha de solicitud)

- Facturas que amparen la venta (copia)

- Carta que lo acredite como proveedor de empresas de comercio exterior o

maquiladoras, con registro expedido por la Secofi.

La Secretaria acordara en un plazo de diez dias habiles, cuando esta proceda, la
devolucién de impuestos de importacion solicitada y remitira la resolucién correspondiente
a la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico, para que esta ponga a disposicion del
contribuyente el importe del impuesto materia de la devolucion mediante cheque que
expida la Tesoreria de la Federacion.

Las importaciones de insumos deben haberse efectuado un afio antes de la
presentacion de la solicitud.

La solicitud debe presentarse dentro de los 60 dias posteriores a la fecha de

exportacion.
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Para el exportador indirecto el plazo se cuenta a partir de la entrega o facturacion de
la mercancia al exportador final.

La constancia de Depésito tiene una vigencia de 60 dias habiles a partir de la fecha

de su expedicion.

—_—

.- FEMEX ( Fomento de Ferias Mexicanas de Exportacién).

Para promover nuevos exportadores y nuevos mercados de exportacion, asi como
facilitar el encuentro con socios potenciales, SECOFI ha creado un nuevo esquema en
virtud del cual BANCOMEXT otorgara apoyos financieros y promovera los eventos a través
de sus Consejerias Comerciales. La Secretaria de Turismo y dependencias publicas a nivel
federal o estatal, brindaran facilidades administrativas para el desarrollo de ferias
internacionales en toda la Repuiblica Mexicana. El decreto FEMEX reduce el monto minimo
de egresos para la organizacién de cada evento elegible de 2 a 1.2 millones de pesos.

Para la organizacién de una feria elegible se debe garantizar la participacion de por
lo menos 100 empresas expositoras de productos elaborados en México y de un numero
igual de compradores extranjeros especializados. En caso de que el numero de expositores
sea mayor de 100, no se requiere de compradores adicionales. Asimismo, podran
participar como expositores empresas extranjeras hasta por un equivalente al 30% de los

expositores nacionales.
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PROGRAMA FINANCIERO Y PROMOCIONAL DE

BANCOMEXT

El objetivo General de Bancomext es apoyar la modernizacion de la planta
productiva, incrementar la oferta exportable y desarrollar Empresas en Comercio Exterior.

Bancomext apoya a todas las empresas que participan en la actividad de Comercio

Exterior, ya sea como:
- Exportadores Directos
- Proveedores de estos Exportadores
- Empresas con Potencial para Exportar

CLASIFICACION DE EMPRESAS:

Bancomext las clasifica en:

EXPORTACION DIRECTA
EMPRESA O INDIRECTA
(MILLONES DE DLS.)
A DESARROLLAR HASTA 2
INTERMEDIA DE2A20
CONSOLIDADA ~ MASDE20
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La Pequeia y Mediana Empresa se clasifican como A DESARROLLAR.

ESTRATEGIA FINANCIERA Y PROMOCIONAL PARA EL APOYO DE LA

PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA.

* Integracion de productos complementarios

* Consolidacion de oferta exportable

* Desarrollo de proveedores de comercializadoras y grandes exportadores
* Promocién dirigida a producto-regién-mercado

* Participacion en eventos internacionales

* Diversificacion de mercados

* Impulsar alianzas estratégicas e inversién extranjera

APOYQ INTEGRAL A LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA

A) FINANCIAMIENTO PARA CAPITAL DE TRABAJO

- Produccién, acopio y existencias de productos e inventarios de insumos
estratégicos.

- Ventas al exterior

- Produccién y ventas de insumos de Exportadores Indirectos

- Pago de impuestos de importacién temporal

- Importacion de materias primas, partes y componentes, empaques y embalajes.
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B) FINANCIAMIENTO PARA PROYECTOS DE INVERSION EN MEXICO

- Adquisicién de maquinaria y equipo tanto nacional como importada.

- Construccion, ampliacién y equipamiento de proyectos de inversion.

- Apoyo para la realizacién de diagnésticos y proyectos de inversién orientados al

ahorro y generacion de energia.

C) FINANCIAMIENTOS PARA DESARROLLO TECNOLOGICO

- Adquisicién, innovacion, asimilacién y adecuacién de tecnologia de punta.

- Estudios destinados a mejorar los productos del sector.

- Estudios de factibilidad con instituciones especializadas que aseguren la
adquisicion de maquinaria y equipo de punta.

- Honorarios de técnicos extranjeros que contraten empresas del sector para mejorar

las distintas etapas del proceso.

D) FINANCIAMIENTO PARA LA COMERCIALIZACION

- Instalacion y operacion de bodegas en México o en el extranjero.
- Inversion en el capital social de empresas de Comercio Exterior.
- Equipo de Transporte.

- Estudios de mercado y factibilidad técnica y financiera.
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- Gastos para la proteccién de las operaciones de Comercio Exterior.

E) FINANCIAMIENTO PARA CAPACITACION

- Asesoria de técnicos especializados para mejorar la calidad de los productos de
exportacion.

- Capacitacion de técnicos nacionales en el pais o en el extranjero.

- Conferencias sobre estrategias de comercializacion.

F) FINANCIAMIENTOS PARA PROMOCION Y DIFUSION

- Proyectos producto - mercado.

- Campairias publicitarias en el extranjero para promover y fortalecer la imagen de
los productos mexicanos.

- Viajes de promocién.

- Fabricacién y envios de muestras al exterior.

- Participacion en ferias en el extranjero y misiones comerciales.

G) VENTAS DE EXPORTADORES INDIRECTO:
BENEFICIARIOS: Proveedores de exportadores directos

DESTINO: Venta de las cuentas por cobrar a cargo de los exportadores directos
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FINANCIAMIENTO: En dIs. 6 m.n. hasta por el 80% del valor de los documentos de
cobro, sin exceder de 5 mil. de dls.
PLAZO: Hasta 180 dias
AMORTIZACIONES: Una sola al vencimiento
TASA DE INTERES AL INTERMEDIARIO:
EN DLS.: Hasta 90 dias LIBOR + 2.5 P.P.
De 91 hasta 180 dias LIBOR + 3.5 P.P.
EN M.N: Hasta 90 dias CPP + 3.5 P.P.

De 91 hasta 180 dias CPP +4 P.P

H) ARRENDAMIENTO FINANCIERO

- Para facilitar el equipamiento de la pequefia y mediana empresa se canaliza
crédito a través de las arrendadoras financieras.

- Con este mecanismo se aprovecha la especializacion de las arrendadoras
financieras para apoyar la adquisicion de maquinaria y equipo, nacional e
importado.

- El apoyo se otorga en délares o moneda nacional, conforme a los requerimientos

especificos de la pequefia y mediana empresa.
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BANAMEX

PRODUCTOS PRIMARIOS

PROPOSITO.

Impulsar a los exportadores de productos primarios a la busqueda de mercados no

tradicionales

SUJETOS DE CREDITO.

Personas fisicas o morales exportadoras de productos agricolas, mineros, ganaderos,

silvicolas y pesqueros.

VENTAJAS PARA EL CLIENTE.

- Oportunidad de financiar capital de trabajo necesario para mantener existencias de productos
primarios en nuestro pais o en el extranjero.

- Facilidad de financiar la exportacién de productos primarios a mercados no tradicionales.

- No se cobra comisién de apertura de crédito.
- Obtiene liquidez inmediata

- Obtiene tasas preferenciales.
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TIPOS DE CREDITO.
* Crédito comercial
* Descuento mercantil
* Préstamo directo

* Préstamo prendario

MONEDA.

Se documenta en ddlares.

PORCENTAJES MAXIMOS DE FINANCIAMIENTO.

- Existencias del 70% al 100% del valor del certificado de depésito.

- Ventas. Hasta 100% valor factura.

MONTOS MAXIMOS

De acuerdo a la autorizacién de Fomex

TASA DE INTERES

La que de a conocer Fomex cada dos semanas
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PLAZOS MAXIMOS.

* Existencias hasta 90 dias

*Ventas:

- Hasta 90 dias

- Plazos superiores, hasta 180 dias, requieren autorizacién de Fomex.
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CAPITULO VL.

TLCAN

TRATADO DE LIBRE COMERCIO CON AMERICA DEL NORTE

El Tratado es un conjunto de reglas que los tres paises (Estados Unidos de América,
México, Canadd) acordaron para comprar y vender productos y servicios en América del Norte.
Se llama de Libre Comercio por que estas reglas definieron como y cuando se eliminaran las
barreras al libre paso de los productos y servicios entre las tres naciones; esto es como y cuando
se eliminaran los permisos, las cuotas, las licencias y particularmente las tarifas de aranceles.

Las negociaciones de este tratado se finalizaron el 12 de agosto de 1992; entrando en

vigor el 1 de enero de 1994.

QUI4 PARA EXPORTAR PRODUCTOS AGRICOLAS 68




COMERCIO INTERNACIONAL LCEC

AGRICULTURA

| TLCAN establece compromisos bilaterales entre México y Canad4 y entre México y
Estados Unidos, para el comercio de productos agropecuarios. En ambos casos se reconocen
las diferencias estructurales de los sectores agropecuarios y se incluye un mecanismo transitorio

especial para salvaguarda.

L.-  BARRERAS ARANCELARIAS Y NO ARANCELARIAS

El comercio entre México y Estados Unidos. Eliminaran de inmediato las barreras no
arancelarias mediante su conversion a sistemas de arancel - cuota, o bien aranceles.
A la entrada en vigor del Tratado, México y Estados Unidos eliminaran los aranceles en

una amplia gama de productos agropecuarios cuyo valor equivale aproximadamente, a la mitad

del comercio bilateral agropecuario.

Las barreras arancelarias entre estos dos paises se eliminaran en un periodo no mayor
de diez afios después de la entrada en vigor del TLCAN, salvo los aranceles de productos
extremadamente sensibles a las importaciones, entre los que se encuentran, el maiz y el frijol

para México, y el jugo de naranja y el aztcar para Estados Unidos.
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Comercio entre Canad4 y México. Eliminaran barreras arancelarias Yy no arancelarias a su
comercio agropecuario, con excepcién de las que se aplican a productos lacteos, avicolas, al
huevo y al azticar.

Canadé eliminara inmediatamente a México de las restricciones a la importacién de trigo y
cebada asi como sus derivados, camne de res, ternera y margarina.

Asimismo, Canadé y México eliminaran de manera inmediata o en un periodo méximo de
S afios, las tasas arancelarias que aplican a la mayoria de los productos horticolas y fruticolas, y

en diez afios para los productos restantes.

Il.- SALVAGUARDA ESPECIAL.

Durante los primeros diez afios de vigencia del tratado se establece una disposicion para
aplicar una salvaguarda especial a ciertos productos dentro de los compromisos bilaterales
mencionados. Un pais miembro del TLCAN podra invocar este mecanismo cuando las
importaciones de tales productos provenientes del otro pais signatario, alcancen los niveles de
activacion de la salvaguardar pre determinados en el Tratado. En estos casos el pais importador
podra aplicar la tasa mas baja entre la tasa arancelaria vigente al momento de la entrega en
vigor del Tratado y la Tasa arancelaria de nacién mas favorecida que exista en el momento de
aplicacién de la salvaguardar, esta tasa se podra aplicar para el resto de Ia temporada o del afio

calendario, dependiendd del producto que se trate.
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lll.- SUBSIDIOS A LAS EXPORTACIONES.

Los paises firmantes del TLCAN reconocen que | uso de los subsidios a la exportacion de
productos agropecuarios dentro de la zona libre comercio no es apropiado, con excepcién de los
necesarios para compensar los otorgados a las importaciones de paises que no son miembros.
Asi el Tratado establece que:

* Cuando un pais del Tratado decida introducir un subsidio a la exportacion debera notificar al
pais importador de su intencién, por lo menos con tres dias de anticipacion.

* Cuando un pais exportador del TLC considere que otro pais miembro esté importando bienes
de paises no miembros que reciben subsidios a la exportacion, podra solicitar consultas al pais
importador sobre las acciones que se pudieran adoptar en contra de tales importaciones

subsidiadas.

* Si el pais importador también adopta una medida comutn acuerdo con el pais exportador, este

ultimo no deberé subsidiar sus exportaciones agropecuarias.

IV.- MEDIDAS SANITARIAS Y FITOSANITARIAS

El Tratado confirma el derecho de cada pais para determinar el nivel de proteccién
sanitaria o fitosanitaria que considere adecuado y dispone que cada pais puede alcanzar tal

nivel de proteccién mediante medidas de este tipo que:
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- Se fundamenten en principios cientificos y en una evaluacién del riesgo.
- Se apliquen solo en caso necesario para proporcionar el nivel de proteccién determinado por
un pais;

- Y no se traduzca en indiscriminacion injustificada o en restricciones encubierta .

Se ha acordado promover la equivalencia de las medidas sanitarias y fitosanitarias sin
reducir el nivel de proteccion de la vida o de la salud humana, animal o vegetal determinado por

cada pais.

El TLC establece preceptos para la evaluacion del riesgo, que incluyen aquellos para la
evaluacion de la probabilidad de entrada radicacion propagacion de plagas y enfermedades. Las
medidas sanitarias y fitosanitarias se fundamentan en una evaluacion al riesgo a la vida humana,
vegetal o animal, tomando en cuenta las técnicas de evaluacion del riesgo desarrolladas por las
organizaciones de normalizacién , internacionales o de América del Norte sobre la materia.

Esta seccion también contiene reglas para la adaptacion de medidas sanitarias y
fitosanitarias a las condiciones regionales, en particular a las zonas libres o de escasa
prevalencia de plagas o enfermedades.

Se disponen también reglas sobre los procedimientos para garantizar el cumplimiento de

las medidas sanitarias y fitosanitarias.
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Estas reglas permiten la operacién continua de los procedimientos internos de control,
inspeccion y aprobaciéon con apego a los principios de carécter nacional , oportunidad y
transparencia en los procedimientos, incluidos en los sistemas nacionales para la aprobacién del

uso de aditivos o para el establecimiento de tolerancias como alimentos, bebidas y forrajes.

V.- NORMAS TECNICAS

Esta seccion se refiere a las medidas de normalizacion, es decir, a las normas oficiales, a
las reglamentaciones
técnicas del Gobierno y a los procesos utilizados para determinar si estas medidas se cumplen.

Cada pais conservara el derecho de adoptar, aplicar y hacer cumplir sus medidas de
normalizacion, para establecer el nivel de proteccion que desee alcanzar con ellas y para llevar a
cabo evaluaciones de riesgo que aseguren que se alcancen esos niveles.

Adicionalmente el Tratado confirma los derechos y obligaciones de cada pais derivados
del Cédigo de Barreras Técnicas al Comercio del GATT y otros convenios internacionales entre

los que se incluyen Tratados en materia de medio ambiente y de conservacion.
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CAPITULO VII

APERTURA DE LOS MERCADOS DE ESTADOS UNIDOS Y CANADA

PARA LOS PRODUCTOS MEXICANOS

En este capitulo se expondran las fechas y las condiciones de apertura de mercados en el
sector agricola, entre México, Estados Unidos y Canada. De igual manera que se citaran los

plazos de desgravacion de aranceles para los diferentes productos.
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Estados Unidos eliminard de inmediato los impuestos que pone a los productos
mexicanos. El 61% de nuestras exportaciones agricolas no pagaran impuestos. Entre otros
productos estan:

* Ganado bovino en pie

* Miel de abeja

* Nueces

* Todas las flores excepto rosas
* Tequila

* Fresas

* Melaza de cafa

* Ajos

A Canada:
*Coles

* Café

* Jugo de Toronja
*Verduras

* Nueces
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" VENTANAS ESTACIONALES ".- Se ha denominado asi a los periodos de afio en que se
podran ingresar ciertos productos a Estados Unidos sin pagar impuestos, como son:

*Tomate de Noviembre 15 a Febrero 28 o0 29

* Berenjenas de Abril 10. a Junio 30

* Chiles de Octubre 10. a Julio 31

* Calabazas de Octubre 10. a Junio 30

* Sandia de Mayo 10. a Septiembre 30

* Cebollas de Enero 10. a Abril 4

En cinco afos entraran sin pagar impuestos:

A Estados Unidos:

Rosas Naranja

Mango Aceitunas

Jugo de pifa Verduras en conserva
Frambuesas Zarzamora

Frutas de conserva Zanahoria

A Canada:

Calabaza | Cebollas

Ajos Chocolate
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Rabanos Verduras congeladas
Alubias Mayonesa
"VENTANAS ESTACIONALES "
En temporada entraran:
Col de Bruselas
Pimiento
Calabacitas
Maiz dulce
En diez anos entraran sin pagar impuestos:
A Estados Unidos:
Fresas congeladas Tomates
Limas Aguacate
Tabaco Condimentos, sazonadores y salsas
Hojas de tabaco Chile ancho
Chocolate
A Canada:
Fresas Brocoli
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Tomates Pepinos
Chayotes Flores

En quince afios entraran sin pagar impuestos:

A Estados Unidos:

Jugo de naranja congelado
Melones

Jugo de naranja sin congelar
Cebollas secas

Ajo seco

Cebollas secas en polvo

Cacahuates

PROTECCION A LOS MEXICANOS.

El maiz, el frijol y la leche en polvo, estaran protegidos durante quince afios; solo hasta el
ano 2009 entraran sin pagar impuestos.

También se protegeran durante diez afios, partes de pollo, productos porcicolas, pera,

manzana, aceites, alimentos preparados y embutidos.
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México desgravara, cuando entre en vigor el Tratado, sélo el 36% de las importaciones

provenientes de Estados Unidos. Cinco afios después, México solo desgravara el 3 por ciento de

las importaciones provenientes de Estados Unidos. México deja para periodos de 10y 15 afios

quitar los impuestos al 60 por ciento de sus importaciones agricolas provenientes de Estados Un

ﬁl(m |
BlBLIOTECR
| CAMPUS SANTR MARIA
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CONCLUSIONES

A través de esta guia se presentaron los elementos mas esenciales para realizar
una exportacion de productos agricolas, en cuanto envase, embalaje, medio de transporte,
formas de pago internacional, al igual que informacién concerniente al Tratado de Libre
Comercio con Estados Unidos, por lo que nos podemos dar cuenta que no es una tarea

imposible el exportar nuestros productos hacia el exterior.

Sin embargo para realizar una exportacién exitosa, es necesario identificar y cubrir
todos los detalles que una exportacion representa y sobre todo efectuar con anterioridad un
minucioso estudio de mercado del pais a exportar, tomando muy en cuenta informacién de
los posibles consumidores de nuestro producto, caracteristicas del pais, para de esta

manera satisfacer las necesidades de los clientes potenciales.
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CONCLUSIONES

Para finalizar podemos comentar que es de suma importancia hacer del
conocimiento de los campesinos y pequefios industriales, que existen los medios para que
sus productos compitan en mercados internacionales, y asi integrarse a la globalizacién

que prevalece en nuestros dias.
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